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Nuovi modelli. Nextam lancia I’idea di coinvolgere i consulenti

Si ai promotori-soci

ualcosa si muoove sul

fronte dei modelli distri-

butivi legati al colloca-
mento di prodotti e servizi fi-
panziarl, In up mercato da
sempre caratterizeato da ope-
ratori {(banche e Fim) che -
lizzamno I'offerta fuori se-
de reti di promodord finanziari
in alternativa o in abbinata al
canale tradizionale (sportelli
bancari) e, da qualche anno, a
quello plit innovativo (Inter-
mer), 'lniziativa di Nextam
Partners sembra apportare al-
cune novith,

La societii. totalmente basa-
ta zulle competenze professio-
nali dei soci fondaton (Micola
Ricolfi, Carle Gentili, Ales-
sandro Michahelles & Stefano
Turba, m cui s a.gg;i.unge- da
Lomdra Antonio de Bustis, ex-
gestori i Buromobiliare
Am), autorizsata in temnpl re-
cord, facendo leva su una filo-
solinm che punta alla qualith
del prodotto unita alla muassi-
ma frasparenza verso gli inve-
stitori. da circa un mese ha
iniziato a distribuire sette foi-
di commund {120 milioni di eu-
o le masse raccolte),

Al momento la dismibuzio-
ne & avvenuta ricorrendo prin-
cipalmente al collocamento di-
retto (presso la propria sede
in wvia Bigli 11 a Milano) e
alla modalith a distanza trami-

e Intermet (=it waw nextam-
pariner.comj.

Inolire, sono stati conclusi
distributivi
(Alpi

aleuni  accordi
con  sirutture  terze
Sim, Cazssa Lom-
barda, Banca Idea,
Fundstore = Fun-
dsWorld), Ma la
novith pil impor-
wante sta nell”aper-
mra delln societd a
una collabornzione
diretta con figure
di promotori Tinsn-
zinri  indipendenti
al quali, in presen-
za di centi requisi-
b, Wvertd pfoposta
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Monabrand;, consta al momenta di sstle fand di investi-

mento azicnar asa, Amorca,

bilancinke; obhlignzionan misic e |

duali, fortemants  parsonalizzaa,

un‘aimpla rendicontazions o dal fatto che non soma
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attenziore al'eventuale duplcazions el
| Hm:mﬂ'mgn wa forddl. Irfire, un
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di diventare soci. fondi comuni specializzatis.
wFino a qui — sottolinea Secondo Gentili, per esen-
Carla Gentili, uno dei part- pio, 1l cospicuo insenmento
ner della societd — abbiamo  di fondi hi-tech nei portafogli

assistito a un chiaro scolla-
mento tra il lavoro dei gesto-
i ¢ guello svolio del canale
promotori efo da quello degli
sporelli, Un segnale eviden-
te di questa tendenza & dato
dall®intenzith con la quale s0-
no statl venduti prodotti co-
me palizee Vita di tipo index
linked & prodotti strutturati,
in evidente contrasw con 1 at-
teggiameno ipico del gesto-

della clientela, avvenuio neghi
AT pr.ui::ali. o Dperi cli Prom-
tori = di addettl agli sportclli,
ha supersio perfinoe la guanti-
th di titoli dello stesso cellors
presenti nello siesso periodo
di riferimento all imermo del
prodoiti globali.

aCerti fondi specializzat
= precisa ancora Gentili —
sono  stati venduti solo per
rispon:lgn: n wuna logica di

ri, ma anche l'intensith con  marketing e poco al reale in-
cui sono stati collocati corti teresse della clientelaw. In-
&
H =1 IVIAMMAGEIV

che d'ora in avanti
conferma, questa,

rocederd in modo
| quella strategia

Al via Hsbc A.M. Italia

£ nata a tutt gli effatti la branch italiana oi Hsbe Asset Management Europe
Iy avtonomo dalla capegruppo. Una

a attribuisce all"asset management un
ruglo strategico nell'ambito dello sviluppe societarko, L attivita di asset
management sul mercato Haliano al momento pud contare su 35 accordl con
contropart istiuzienall & un patrimonio gastito dl 220 millonl di euro, raccolth
grazie all'amivith avviata dall’aprile scorso. A capo della branch italiana e con
responsabilita sullassel management c°& Matteo Pardl, meantre nel team
_lavorano Rosaella Rugginenti a capo del ﬂmﬂmﬂg&a Pr, Roberto Citaralla,
responsabile per o sviluppo dell"attivita di front

ce, Luigl Termuzzi

somma, secondo Gentili
fondamentale che tra chi
oreupa di pestdone aiva
chi distribuiszce il prodotto
sin un comune intento. P
questa ragione Nextam Pa
ner sta oggi vagliando la po
sibilita d? utilizzare per la «
striburione dei propri fon
promotord  di | comprowvs
ienza & serieth che s
no olalmente la filosofia
MNextam Parner {ino, AL
tor, a diventarne soci.

«Per chi entra nella noss
socicth — nggiunge Gend
— non siamo certo dispost
pagare un bonus dlingress
Anche perché il promotc
che c vidc:_rha.il ncialrcr (el

i} rcopird, oltre a
ﬂvvigﬁgm I[:}M:r il suo lavo
anche un utiles,

Sembra dungue delinea
per i prosmoclon unn Focnm

il moderna nella gquale il p
eocionista, ollfe & avolge
un ruclo attivo, & al riparo
guella pressions Commenc
che apesao arriva dells seds

ol Mire ai nostrd prodoftd
conclude Gentili — per i oy
li mon prevediamo commiss
ni " ingresso per | somosc
tore, &tiamo  pensando
un’azione commerciale che
comnsenta ol al1a.r3m:e Ia ma
ma senza il rischio di dupli
zioni con prodoits di terzie
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